estudos ¢ formagéio, Lda.

Técnicas de Vendas Imobiliarias

Mediadores e Angariadores Imobiliarios e outros intervenientes no sector imobiliario.

Objectivos:

Este curso tem como objectivos dotar os participantes de conhecimentos, atitudes e competéncias em areas nucleares
a actividade de Avaliacdo Imobiliaria

Contelados Programaticos:

Introducao a Avaliagao Imobiliéria;

Valor do Imoével - Andlise Critica do conceito;
Tipologia dos imoéveis para efeitos de valoracéo;
Métodos de valoracéo;

Estudos de Caso;

Métodos Pedagdgicos

Exposicdes e debates, conduzidos pelo formador.
Estudos de Caso e trabalhos em sub-grupos.
Partilha de experiéncias entre os participantes.

Modalidade de Formacao

Formacao profissional Continua/e Actualizacao

N.° dias N.° horas Horario
5 dias 20 Horas 19:30 - 23:30

100 € (isento do pagamento do IVA ao abrigo do Artigo n.° 9 do CIVA)
Estéo incluidos os materiais pedagégicos assim como a emisséo do certificado de formacgéo profissional.
A realizacao deste curso depende do nimero minimo de inscri¢des.




